Инвестиционное предложение

I. Общие сведения о проекте
1. Название проекта: Организация производства нового изделия «Плиты теплозвукоизоляционные»
2. Отраслевая принадлежность проекта: Производство строительных материалов
3. Место реализации проекта: территория СЭЗ «Витебск»
	4. Описание проекта (суть инвестиционного проекта, предпосылки, задачи, что ожидается от инвестора, почему проект может его заинтересовать)

	
	
	

	
	Приобретение технологической линии ENTECH для взаимосвязи между собой технологических переходов: линия будет размещена на площади около 2000 кв.м. и состоять из отдельных машин, объединенных пневматическими и механическими транспортерами для передачи сырья и готовой продукции от начального к конечному циклу выработки. 

Линия состоит из двух секций и имеет полностью автоматическое управление с центрального пульта, с которого задаются все параметры продукции.

Секция А: Линия регенерации текстильных отходов. Секция В: Линия аэродинамического холстоформирования (термоскрепления). Расчётная производительность линии 400 кг/ч (13,351 м3/ч). Проект направлен на производство плит теплозвукоизоляционных – универсального утеплителя. Среди основных отраслей-потребителей данной продукции следует прежде всего назвать швейную, обувную, мебельную промышленность, строительство, машиностроение, а также сельское хозяйство и производителей продукции медицинского и гигиенического назначения. Внутренний спрос на нетканые материалы зависит от ситуации в указанных отраслях и от общего состояния экономики страны. В странах Евразийского экономического союза уровень насыщенности рынка современной продукцией еще довольно низок. Поэтому основанием для данного бизнес-проекта является уже имеющийся спрос с тенденцией его постоянного увеличения в будущем.

Основными рынками сбыта теплоизоляционных плит планируется рассматривать Россию (около 30%) и Западную Европу, преимущественно Германию (около 70%). Возможен сбыт небольших объемов продукции (около 3%) на внутреннем рынке Беларуси. На территории УП «Завод Белит» имеются свободные площади в полном объёме удовлетворяющие потребности нового производства.
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	


5. Степень готовности проекта (наличие бизнес-плана, ТЭО, проведение маркетинговых исследований или других форм, свидетельствующих о подготовке проекта ((с обязательным указанием даты разработки)):
	разработано ТЭО 10.07.2017

	

	


II. Сведения об инициаторе проекта
1. Полное наименование организации: Унитарное предприятие «Завод Белит»
2. Дата регистрации: 13.05.1993
3. Распределение уставного фонда в долях, %: 
	Юридические лица:
	Доля

	- государственной формы собственности
	100

	- частной формы собственности
	

	Физические лица
	


III. Характеристика рынков планируемой к выпуску продукции

A. Характеристика намечаемой к выпуску продукции:
1. наименование и описание продукции: плиты теплозвукоизоляционные – это универсальный утеплитель, подходящий для применения во всех типах зданий и сооружений, при проведении широкого перечня строительных работ. Также данная продукция используется в автомобилестроении и мебельной промышленности, оборона (авиация и космос), а также нефтегазовом комплексе (изоляция трубопроводов и пр.)  и других отраслях.
2. основные потребители: строительные организации, производители автомобилей и мебели, авиация и космос, нефтегазовый комплекс, физлица.
3. основные конкуренты (производители схожих по потребительским характеристикам товаров): корпорация «ТехноНиколь», ИООО "Сен-Гобен Строительная Продукция Белрус" (ISOVER), ООО «Гекса – нетканые материалы» (ISOSPAN).
B. Характеристика внутреннего рынка
1. текущий объем рынка (за последний отчетный период) 
2. планируемая доля внутреннего рынка: 3 %
3. стратегия работы на внутреннем рынке:
   более низкие цены

 FORMCHECKBOX 
   более высокое качество

   более привлекательный сервис 

 государственная поддержка (защита от импорта, гарантированные государственные закупки и иная поддержка)

   иное (указать)

4. государственное регулирование (регулирование цен, лицензирование деятельности и т.д.): Отсутствует
5. рентабельность продаж продукции (в %): 80,33;
6. степень концентрации (примерная суммарная доля рынка пяти крупнейших игроков, в %): 70
7. прочее (указать): 
C. Характеристика внешних рынков
	1. предполагаемое распределение объема продаж по основным регионам,  %:

	Страны EAЭС
в т.ч. рынок РБ
Страны ЕС
Иные страны

30
3
70
0


	


2. Имеется ли у компании опыт экспорта в указанные страны:                    да;  FORMCHECKBOX 
 нет
3. Экспортируются ли иными производителями РБ данные товары на основные целевые рынки продукта (-ов):                                                                                        FORMCHECKBOX 
 да;  нет
IV. Описание имеющейся инфраструктуры
Ж/д и автотранспортный доступ: 

 собственная ж/д ветка 
 FORMCHECKBOX 
 ветка БелЖД (расстояние от участка, км): 1,2
 FORMCHECKBOX 
 общереспубликанские автомобильные дороги (расстояние в км): Р110, Р27- 1 

 FORMCHECKBOX 
 другие дороги с усовершенствованным покрытием (расстояние в км): 
Наличие коммуникаций:

 FORMCHECKBOX 
 электросеть
 FORMCHECKBOX 
 водопровод

 FORMCHECKBOX 
 газопровод

Земельный участок и производственные площади:

 FORMCHECKBOX 
 наличие земельного участка 

 FORMCHECKBOX 
 наличие строений 

Прочая инфраструктура:

 склады хранения, логистические терминалы
 FORMCHECKBOX 
 возможность дальнейшего расширения производства и установки дополнительных мощностей 

 FORMCHECKBOX 
 возможность создания необходимой инфраструктуры за счет средств бюджета 

 иная (указать): 

V. Ключевые преимущества проекта 
Описание каждого кратко:
 развитый бренд.
 FORMCHECKBOX 
 профильный персонал

 FORMCHECKBOX 
 сеть поставок сырья: отходы производства ветоши (текстильный лоскут) . 

 товаропроводящая сеть

 гарантированные объемы заказов
 наличие действующих патентов, лицензий, разрешений: 
 FORMCHECKBOX 
 наличие льгот при реализации проекта: налоговые и таможенные преференции свободных экономических зон Республики Беларусь
☐ основные партнеры
 иные (указать): 
	

	

	


VI. Финансирование  проекта
A. Общие инвестиционные затраты по проекту, всего: 3 613 230 Евро
B. Источники формирования инвестиционных ресурсов, Евро:

	
	Источник
	Сумма средств

	
	Собственные средства
	     

	 FORMCHECKBOX 

	Средства инвестора
	3 613 230

	
	Государственная поддержка
	     

	
	Гранты
	     

	 FORMCHECKBOX 

	Долгосрочные кредиты
	     

	
	Краткосрочные кредиты
	     

	
	Прочие(указать): 

	
	
	     

	
	
	     

	
	
	     

	Итого по проекту:
	3 613 230


С. Направления использования инвестиционных ресурсов:
 исследования и разработки

 создание инфраструктуры
 FORMCHECKBOX 
 строительство
 FORMCHECKBOX 
 приобретение недвижимости
 FORMCHECKBOX 
 закупка оборудования, технологий, лицензий
 FORMCHECKBOX 
 подготовка производства
 пополнение оборотных средств 

 другое (указать):

D. Форма участия инвестора в проекте:

	Формы участия инвестора в проекте
	Доля инвестора в уставном капитале при реализации планируемой формы  участия, %

	
	Внесение вклада в уставный фонд нового предприятия
	     

	
	Приобретение пакета акций (доли в уставном фонде) существующего предприятия 
	     

	
	Приобретение предприятия как имущественного комплекса
	     

	
	Дополнительная эмиссия акций для продажи инвестору
	     

	 FORMCHECKBOX 


	Прочие(указать): 

	
	прямые иностранные инвестиции, кредит
	100

	
	Место для ввода текста
	     


E. Предварительные показатели финансовой эффективности проекта
	Показатель
	Значение

	Годовая выручка (тыс. долларов США, без НДС, после выхода на проектную мощность)
	4846

	Срок выхода на проектную мощность, лет/года
	2

	Простой срок окупаемости, лет/года
	0,9

	Динамический срок окупаемости, лет/года
	1,7

	Прибыль от реализации продукции (тыс. Евро) 
	3893

	Рентабельность продаж*, %
	80,33


* Показатели Рентабельности продаж и прибыли от реализации указаны по состоянию на 2018 год реализации проекта
Контактная информация 

Администрация СЭЗ «Витебск»

Адрес: Республика Беларусь, 210040 г. Витебск, ул. 1-я Журжевская, 4,

Тел/Факс: +375 (212) 65-30-45;

